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H Die Zeiten dndern sich und
damit die Trends. War in den
vergangenen 50 Jahren jede De-
kade von einer mehr oder weni-
ger klaren Formensprache be-
herrscht, ist in der Welt des
Wohnens heutzutage alles mog-
lich und erlaubt, sind Vielfalt
und Individualitit gefragt. Seit
der Griindung im Jahre 1954
hat man es beim Tiiren- und
Sperrholzgroffhandel Dun-
klau stets verstanden, neueste
Marktentwicklungen so friih
wie moglich aufzugreifen, um
in der Zukunft konkurrenzfi-
higzubleiben.

»Der Wohnungseigentiimer
mochte heute mehr Einfluss auf
die Gestaltung seines Wohnrau-
mes nehmen®, sagen die Ge-
schwister Hans Ulrich Dunklau
und Anette Grotegut, die das Un-
ternehmen in der zweiten Gene-
ration leiten. Schnell, zuverlis-
sig und vor allem flexibel miisse
man sein, um sich am Markt be-
haupten zu kénnen. Im Bereich
der Tiiren, habe sich in punkto
Design enorm viel getan. Gab es
friher lediglich eine tiberschau-
bare Auswahl an Gestaltungs-
moglichkeiten, sind diese heute
nahezu unbegrenzt. ,Das Bedru-
cken der Tiiren mit mannigfalti-
gen Mustern oder Formen ist
seit ein, zwei Jahren ein Boom*,
so Dunklau.

Und dasbeschrinkt sich nicht
auf die tippigen Vorlagen — na-
hezu jedes Bild kann gedruckt
werden, und das auf Glas und
Holztiiren. ,,Nicht selten wird
das gleiche Design kombiniert,
abgestimmt auf das iibrige
Wohnumfeld.“ Glastiiren seien
fiir eine moderne Wohngestal-
tung kaum mehr wegzudenken.
Auch ausgefallene Varianten
mit findiger Beleuchtung oder
wohlriechende Tiiren mit inte-
griertem Flakon, in dem ein
Duftstoff nach Wahl eingefiillt
werden kann, diirfen heute in
keiner gut sortierten Ausstel-
lung fehlen. Die Klassiker seien
kaum mehr gefragt, Schmuck
und Design dafiir umso mehr.
HAuf so etwas muss man natiir-
lich reagieren, so Grotegut.
Wie sich Trends aus anderen
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Anfassen, visualisieren, ausprobieren

Tiiren- und SperrholzgrofShandel Dunklau seit 1954 erfolgreich
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Wohnwelten: Die Kundschaft von heute méchte Anfassen, Visualisieren und Ausprobieren. Die Dunklau-Geschiiftsfithrer Hans Ulrich Dun-
klauund Anette Grotegut ermoglichen das in ihrer Ausstellung.

Unternehmen mit Tradition

M 1954 grindete Hans Dun-
klau an der Ellersiekstrale 24
eine kleine Holzhandlung fur
Sperrholz und Tiiren. Auf-
grund des steigenden Bedarfs
an industriell hergestellten
Sperrhoélzern entwickelte sich
die Firma gut und 1960 ent-
schloss sich Dunklau zum Kauf
des Grundstiickesam Ackerha-
gen, noch heute der Firmen-
sitz. Dortist nach mehreren Er-
weiterungen ein modernes Bii-
rogebaude entstanden, eine

Sparten auch in ihrer Branche
niederschlagen, machen die Ge-
schiftsfithrer am Beispiel der
Farbe Weifd deutlich. ,,Ausgeldst
durch die Autoindustrie, sieht
der Konsument die Farbe Weif
als zeitgemafl und modern an.
Weifs macht bei uns heute mehr
als 50 Prozent aus. Und was fiir
Tiiren gilt, gilt ebenso fir diean-
deren Bereiche, die das Unter-

grofle Ausstellung und 15.000
m? Lagerfliche. Auf 350 Qua-
dratmetern Ausstellungsfliche
konnen mehr als 70 Innentii-
ren mit Beschligen, Hausti-
ren, innovative Glastiiren und
Glasschiebetiiren, sowie Par-
kett-, Laminatbdden, Paneele
oder Lichtsysteme begutachtet
werden. Im Unternehmen ar-
beiten 20 Mitarbeiter, gefiihrt
wird es in der zweiten Genera-
tion von Hans Ulrich Dunklau
und Anette Grotegut.

nehmen Dunklau bedient. Ob
Parkett, Laminat oder Paneele,
auch hier miissten Neuheiten
konsequent aufgegriffen wer-
den. In den verschiedenen
Wohnwelten der 350 Quadrat-
meter groflen Ausstellungsfld-
che kann man tiber Laminatbg-
den ebenso schreiten, wie Schie-
betiiren bewegen, Klingen oder
verschiedene Lichtsysteme prii-
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Schritt halten: In der Dunklau-Ausstellung kann man probeweise —
wie iiber diesen Laminatboden — iiber verschiedene Bodenbeldige spa-

zieren.

fen. ,,Die Kunden wollen anfas-
sen, visualisieren, ausprobieren,
daherist es so wichtig, stindigzu
aktualisieren®, so Grotegut.

Das Gleiche gilt fiir das Lager-
sortiment. ,Der Bereich wird
stindig optimiert, um einen bes-
seren Zugriff zu ermoglichen.
Die Lagerfliche von 15.000 Qua-
dratmetern sei notwendig, denn
man wolle sich so unabhingig
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wie moglich von den mitunter
langen Lieferzeiten der Firmen
machen und so die Kunden ,,just
in time* beliefern. Dies sei ein
Vorteil, den die Kundschaft zu
schitzen wisse. Die befinde sich
von Biinde aus im Umkreis von
rund 80 Kilometern. ,,Biinde ist
fir uns als Standort ideal, zen-
tral gelegen, mit guten Verkehrs-
anbindungen®, sagt Dunklau.



