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tille
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GrofSkiichencenter im
Gewerbegebiet Ennigloh

hat 3.500 Kunden
n Hamburg bis Miinchen

Sorgfaltgefragt: Metallbauer Tom Unversucht beim SchweifSen von Details an einer neuen gewerblichen GrofSkiiche.
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MARNE IN RITNNE

VON ALEXANDER KROGER

H Biinde. Manchmal sind es
stille Helden, die lokale Wirt-
schaftsgeschichte schreiben.
Das Grof3kiichencenter Biinde
hat das Zeug dazu. Es ist kein
Unternehmen, das in aller
Munde ist, trotzdem ist es ein
erstklassiger Botschafter des
»Madein Biinde“.

Von Hamburg bis Miinchen
vertrauen 3.500 Kunden auf das
Know-how des Grofkiichencen-
ters. Die Wirtschaftskrise haben
die Eigentiimer nach eigenen An-
gaben gut tberstanden. ,Wir
werden in diesem Jahr wieder ei-
nen Umsatzzuwachs haben®,
sagt Seniorchef Dieter Berger.
1990 iibernahm er die Biinder
Firma Franz Aschemann, die
sich als Héandler von gewerbli-
chen Grof3kiichen bereits da-
mals in der Branche einen guten
Ruferarbeitet hatte.

Vor 20 Jahren machte das Un-
ternehmen mit fiinf Mitarbei-
tern einen Jahresumsatz von um-
gerechnet etwa einer Million

nur beruflich gut miteinander, sondern sind auch privat befreundet.

Furo; heute erwirtschaften 44
Mitarbeiter jahrlich mehr als das
Sechsfache.

Das Grof3kiichencenter
Biinde ist das Dach dreier selbst-
stindiger Fachfirmen, die part-
nerschaftlich eng zusammenar-
beiten und alle Aspekte der mo-
dernen Grof3kiichentechnik lie-
fern: Aschemann-Berger Grof3-
kiichentechnik, Berger GmbH
Kilte- und Klimatechnik sowie
Reinhard Hartung Metallbau-
technik. Gemeinsam bieten sie
ihren Kunden Beratung, Pla-
nungund Produktion sowie Ver-

trieb, Kundendienst und Schu-
lungen.

2005 neu hinzugekommen ist
die Berger GmbH Kiilte- und Kli-
matechnik. ,Egal ob Kiihlung
fiir den Kiithlraum in einer ge-
werblichen Kiiche oder die Kli-
matisierung von Biiros oder Ser-
vierrdume, bei uns bekommt
der Kunde fiir jedes Hitzepro-
blem die individuell entwickelte
Losung®, sagt Berger. Erginzt
wird das Angebot des Grof3kii-
chencenters durch eine Ein-
kaufs- und Vertriebsgenossen-
schaft fur Gastronomietechnik

sowie durch Werksvertretungen
und Partnerschaften mit nam-
haften Geriteherstellern. Mit
dieser Kombination aus techni-
scher und handwerklicher Quali-
titsarbeit bauen die Biinder ge-
werbliche Kiichen beispiels-
weise fiir Restaurants, Hotels
und Kliniken sowie fiir Schul-
mensen und Firmenkantinen
oder den Imbiss von nebenan.
Weil sie zu klein wurden, ha-
ben die urspriinglichen, alten
Produktionshallen des Kiichen-
herstellers lingst ausgedient.
Deshalb wagte man 2003 die Ex-
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pansion mit einem 2.500 Qua-
dratmeter groflen Neubau im
Gewerbegebiet Ennigloh. ,,Die
jetzige Lage ist optimal fiir uns®,
sagt Berger mit Blickauf den ver-
kehrsgiinstigen Standort.

Das Grof3kiichencenter ist ei-
nes der ersten Gebdude im Ge-
werbegebiet, wenn man von der
Hansastrafle in die Borsigstrafe
abbiegt. Neben dem Lieferver-
kehr von Waren und Geriten ist
es auch fiir Besucher gut zu fin-
den - und die kommen oft. Zum
Beispiel organisiert das Grof3kii-
chencenter in seinen Rdumen
jahrlich mehr als 100 Seminare
zu den Themen Erndhrung, Hy-
giene und Geritetechnik.

Den ,harten Kern®, wie sie sa-
gen, bilden im Grof3kiichencen-
ter Dieter Berger und Reinhard
Hartung, die nicht nur beruflich
gut miteinander konnen, son-
dern auch privat befreundet
sind. ,Wir sind hier wie eine
grofle Familie“, sagt Reinhard
Hartung.

Das ist wortlich zu nehmen,
denn in dem Betrieb arbeiten
mehrere  Familienmitglieder.
Auflerdem ist die zweite Genera-
tion fest integriert. Der 34-jih-
rige Patrik Berger wird in die
Fuf3stapfen seines Vaters Dieter
Berger treten und in wenigen
Jahren die Geschicke des Grof3-
kiichencenters verantwortlich
leiten, kiindigt der 62-jahrige Se-
niorchefan.



